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Вступ. Важливим пріоритетом ринкової трансформації в аграрному секторі України є курс на формування 
та функціонування інфраструктури аграрного ринку. Йдеться про створення обслуговуючих сільськогоспо
дарських структур з надання різних послуг, у тому числі маркетингових, страхових, закупівельних, збутових, 
обслуговуючих, постачальницьких, переробних тощо. Виробництво повинно бути вигідним для виробників і 
достатньо, в необхідній кількості та якості задовольняти потреби споживачів. Цьому має сприяти розвинута 
інфраструктура ринку, тобто потрібна така система виробництва та його обслуговування, щоб забезпечити 
виготовлення кінцевої продукції в такій кількості і якості, яка користується попитом на ринку збуту, а виробниц
тво могло б удосконалюватися і розвиватися.

Питання формування ринку зерна висвітлені у великій кількості наукових праць вчених-економістів. До найбільш 
відомих належать наукові праці Бойка В., Саблука П., Лобаса М, Худодій Л., Гайдуцького П., Ситника В., Зіновчука- 
В., Маліка М., Коваленка Ю., Шпичака О., Юрчишина В. та ін. [1-4]. Однак, важливі аспект підвищення ефективності 
виробництва та формування ринку зерна стосовно регіональних умов потребують більш глибокого розгляду. Це 
стосується насамперед низки проблем в умовах реформованого аграрного виробництва, теоретичного обгрунту
вання функціонування ринку зерна і формування ефективної ринкової інфраструктури в Житомирській області. 
Вирішення цих питань дозволить поповнити теоретичні, методологічні та прикладні аспект формування регіональ
ного ринку. Усе це зумовило вибір і актуальність теми, наукове й практичне значення проведеного дослідження.

Мета і завдання досліджень. Метою дослідження є обгрунтування принципів і основних напрямів форму
вання інфраструктури ринку зерна в трансформаційний період, а також обгрунтування пропозицій щодо шляхів 
його подальшого розвитку.

Для досягнення поставленої мети ставилися такі завдання: проаналізувати стан розвитку ринкової інфраст
руктури на регіональному ринку зерна, вивчити вплив регіональних особливостей на процес її формування; 
виявити напрями поліпшення ефективності функціонування ринку зерна в області.

Об’єктом дослідження є процес формування і розвитку ринку зерна в Житомирській області. Предметом 
дослідження є теоретичні, методологічні та прикладні аспекти формування та розвитку ринку зерна.

Матеріал і методика досліджень. Теоретичною і методологічною основою дослідження є фундаментальні 
дослідження вітчизняних вчених з проблем механізму формування і розвитку агарного ринку і ринку зерна, 
законодавчі та нормативні акти України з питань розвитку агропромислового комплексу в ринкових умовах.

У процесі дослідження використовувались такі методи: абстрактно-логічний (при формуванні теоретичних 
узагальнень і висновків); монографічний (при оцінці розвитку і функціонуванню інфраструктури ринку зерна); 
графічний (наочне зображення аналізу динаміки статистичних і оперативних даних); економіко-статистичний 
(аналіз розвитку і оцінка ефективності зернової галузі).

Інформаційною базою дослідження були офіційні матеріали Житомирської товарної агропромислової біржі, 
праці вітчизняних вчених, нормативно-довідкова література.

Результати досліджень. В Житомирській області, як в цілому і по Україні, активізувався процес формування 
інфраструктури аграрного ринку та сформована певна інфраструктура регіонального аграрного ринку.

Найважливішим елементом інфраструктури аграрного ринку є товарна агропромислова біржа, яка була 
створена 10 лютого 2000 року відповідно до Указу Президента України «Про невідкладні заходи щодо прискорен
ня реформування аграрного сектора економіки». Її засновниками виступили районні агроторгові доми, 25 
підприємств агропромислового комплексу області, до складу якого входять сільськогосподарські, переробні 
підприємства, комерційні структури та Житомирський інформаційно-аналітичний центр «Агробізнесцентр». 
Біржа об’єднала біля себе районні агроторгові доми, обласний сільськогосподарський обслуговуючий коопера
тив «Полісся-Агросервіс», кредитну спілку «Житомирагрокредит». Житомирська торгова агропромислова біржа 
забезпечує організацію оптової торгівлі сільськогосподарської продукції і надає комплекс торгово-посередниць
ких послуг учасникам біржових торгів на обласному рівні.

Протягом 2000-2004 рр. на Житомирській товарній агропромисловій біржі було укладено 2538 контракт на 
загальну суму 127,4 млн. грн. (табл. 1).

Спостерігається тенденція збільшення кількості укладених контрактів при зменшенні їх вартісного обсягу. 
Загальний обсяг укладених угод в 2004 році скоротився на 43%. Це пояснюється тим, що ціни на зернові знизили
ся і товаровиробники не бажають реалізовувати свою продукцію через біржу.
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Таблиця 1
Показники діяльності Житомирської товарної агропромислової біржі

Показники Роки
2000 2001 2002 2003 2004

Статутний фонд, тис. грн. 390,1 250,1 443,5 465,5 465,5
Кількість членів біржі, одиниць 73 85 91 115 115
в т.ч. засновники 49 51 51 47 47
особи, що придбали брокерське місце 24 34 40 68 68
Кількість брокерських контор, одиниць 3 2 2 2 3
Кількість укладених контрактів 949 248 317 485 539
в т.ч. форвардних 460 139 90 92 348
спотових 489 109 227 393 191
Вартість укладених контрактів, тис. грн. 40825,1 44106,3 14484,7 14789,3 13197,7
в т.ч. форвардних 23521,2 40807,7 8832,0 3284,1 4721,5
спотових 17303,9 3298,6 5649,7 11505,2 8476,2
Джерело: розраховано за даними Житомирської товарної агропромислової біржі.

  На біржі укладаються угоди з реалізації сільськогосподарської продукції та продуктів її переробки, паливо- 
мастильних матеріалів, мінеральних добрив, гербіцидів та отрутохімікатів, інших сільськогосподарських та про
мислових товарів. Найбільшу питому вагу в реалізації продукції через Житомирську товарну аїропромислову 
біржу займає реалізація сільськогосподарської продукції - 93% (рис. 1).

Рис. 1. Структура реалізації сільськогосподарської продукції на Житомирській товарній
агропромисловій біржі, 2004 рік

Джерело: власні дослідження.

Обсяг і структура продажу зернових культур на біржі представлена в табп.2.
В структурі реалізації сільськогосподарської продукції найбільша питома вага належить зерновим культу

рам: жито групи А, пшениця 3-го, 4-го та 6-го класів, кукурудза, ячмінь пивоварний або фуражний. Це пояс
нюється тим, що зернові культури придатні до тривалого зберігання.

Таблиця2
Обсяг і структура продажу зернових на Житомирській товарній агропромисловій біржі

на умовах «спот» і «форвард»

Продукція 2000і3. 200113. 2002 2003 р. 2004і3.

Тис.тонн % Тис.тонн % Тис.тонн % Тис.тонн % Тис.тонн %
Пшениця: 
3-го класу 6,3 11,6 13,3 16,6 2,8 10,2 1,5 6,0 1,5

8,6
8,0
15,44-го класу 23,4 43,1 39,6 49,5 4Д 15,3 2,0 8,5 1,4

6-го класу - - 2,2 2,8 2,6 9,4 0,1 0,4 2,7
Жито групи А 13,2 24,3 13,9 17,4 9,3 33,8 16,0 67,3 6,4 36,6
Кукурудза 4,3 8,0 2,8 3,5 6,9 25,2 - - 2,6 15,0
Ячмінь:
фуражний 4,8 8,8 6,2 7,7 1,3 4,7 1,4 6,0 1,7 9,7
пивоварний 2,3 4,2 2,0 2,5 0,4 1,4 2,8 11,8 1,2 6,7
Всього 54,3 100,0 80,0 100,0 27,5 100,0 23,8 100,0 17,5 100,0

Джерело: розраховано за даними Житомирської товарної агропромислової біржі.

Аналізуючи діяльність Житомирської товарної агропромислової біржі, слід зазначити, що форвардні кон
тракти укладаються лише під регіональні замовлення і в основному виконуються на ту суму, яка авансується 
коштами з державного бюджету, і тому більше половини форвардних контрактів недовиконуються. Часто при 
укладанні форвардних угод під реалізацію зернових культур одночасно укладаються спотові угоди на закупівлю 
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Жито група А 28%
Кукурудза 14%

Ячмінь 14%

Соняшник 4% Пшениця 25%
Гречка 8%



матеріально-технічних ресурсів. Це має ряд недоліків. По-перше, зерно майбутнього врожаю обмінюється на 
необхідні паливо-мастильні матеріали, і це мало чим відрізняється від бартерних угод. Такі бартерні угоди супе
речать принципам біржової торгівлі. А по-друге, ціни на паливо-мастильні матеріали, реалізовані через біржу, є 
вищими в порівнянні з іншими каналами постачання.

Проблемою біржі також є залучення до відкритих публічних торгів комерційних структур, посередницьких 
фірм, які працюють з товаровиробниками за прямими договорами і за цінами, які набагато нижчі від ринкових.

Проаналізувавши діяльність Житомирської товарної агропромислової біржі можна визначити основні при
чини низької активності біржової торгівлі. А саме:
- відсутність гарантій виконання біржових угод;
- недостатнє інформаційне забезпечення учасників біржового ринку;
- відсутність відповідного законодавства для розвитку і підтримки біржової торгівлі;
- не практикується укладання ф’ючерсних контрактів;
- практика адміністративного втручання в біржові торги.

Таким чином, біржова торгівля на Житомирській товарній агропромисловій біржі є просто формою збуту 
зернової продукції, біржа не встановлює ціни і умови продажу, хоча саме біржова торгівля покликана бути 
генератором ринкових цін як цін попиту і пропозиції.

Робота біржової торгівлі в Житомирській області спирається на низові ланки – агроторгові доми, пайовика
ми яких є підприємства агропромислового комплексу області. Головна мета агроторгових домів – знайти покуп
ця на продукцію товаровиробника і продати цю продукцію за найвищими цінами та знайти постачальника 
матеріально-технічних ресурсів на найвигідніших умовах [3].

В Житомирській області станом на 01.01.2005 р. функціонує 20 агроторгових домів, 15 з яких функціонують 
на кооперативних засадах як сільськогосподарські обслуговуючі кооперативи і 5 – як товариства з обмеженою 
діяльністю. Так, близько 75% агроторгових домів функціонує на кооперативних засадах. Така діяльність повною 
мірою відповідає інтересам засновників – сільськогосподарських товаровиробників, оскільки члени таких коопе
ративів є одночасно їх власниками і клієнтами [4].

Основними функціями агроторгових домів Житомирської області є: закупівля та реалізація сільськогоспо
дарської продукції, постачання пально-мастильних матеріалів, техніки, засобів захисту рослин, мінеральних доб
рив, а також надання експертної оцінки, транспортно-експедиційних послуг, інформаційно-консультативних по
слуг тощо. Найбільшу питому вагу й загальному товарообороті займають зернові культури 67% і паливо-мас
тильні матеріали 22% [1].

Всі агроторгові доми області є членами Житомирської товарної агропромислової біржі і мають там своїх 
брокерів, через яку вони укладають спотові і форвардні угоди за договорами-дорученнями товаровиробників. В 
основному на біржові торги агроторгові доми виставляють зерно, цукор, молоко, картоплю, гречку, а купують 
там паливо-мастильні матеріали, техніку та запчастини, лісоматеріали.

На відміну від товарної біржі агроторгові доми здійснюють операції на нестандартні (за розміром і якістю) 
партії реального товару. Також агроторгові доми можуть надавати брокерські послуги та здійснювати дилерську 
діяльність [2].

Найкращими агроторговим домами в Житомирській області, які діють як сільськогосподарські обслугову
ючі кооперативи, є Олевський, Попільнянський, Ружйнський та Брусилівський агроторговий дім.

Важливою умовою формування інфраструктури ринку зерна є розвиток сільськогосподарських обслугову
ючих кооперативів. В Житомирській області функціонує три типа сільськогосподарських обслуговуючих коопе
ративів: кооперативи при сільських громадах, агроторгові доми як обслуговуючі кооперативи і регіональне 
об’єднання кооперативів.

Одним із найсуттєвіших чинників, які стримують розвиток сільськогосподарських кооперативів в області, є 
дефіцит фінансових ресурсів, які необхідні для формування пайового фонду кооперативу. Це, в свою чергу, уповіль
нює формування матеріально-технічної бази кооперативів. Крім того, обслуговуючі кооперативи не можуть вирі
шити всі проблеми, які пов’язані з реалізацією продукції, постачанням матеріально-технічних ресурсів тощо.

Для формування ефективної інфраструктури ринку зерна необхідно вирішити фінансово-кредитні пробле
ми, які є в області. Так, банківське кредитування для сільськогосподарських підприємств є майже неможливим, 
оскільки вони не відповідають вимогам забезпеченості й гарантій повернення кредитів. Тому, необхідно приділя
ти більшу увагу розвитку і функціонуванню кредитних спілок в області. Саме кредитні спілки можуть надавати 
своїм членам додаткові фінансові можливості для розвитку зернового господарства, сприяти розширенню мате
ріально-технічної бази товаровиробників, сприяти своєчасному надходженню паливно-мастильних матеріалів в 
господарства, а також позитивно впливати на подолання економічної кризи в аграрному секторі економіки.

Висновки. Розвиток інфраструктури ринку зерна в Житомирській області відбувається повільно. Біржова торг
івля на Житомирській товарній агропромисловій біржі є просто формою збуту зернової продукції, біржа не вста
новлює ціни і умови продажу, хоча саме вона покликана бути генератором ринкових цін як цін попиту і пропозиції. 
Так як в області біржові механізми не працюють, на нашу Думку, було б доцільно створити сільськогосподарський 
обслуговуючий кооператив по реалізації зерна в Житомирській області, основною метою якого було б організація 
збуту зерна та забезпечення прийнятних реалізаційних цін для сільськогосподарських товаровиробників.
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Крім того, в області не здійснюється всебічний моніторинг ринку зерна, інформованість товаровиробників 
залишається на низькому рівні.

Інфраструктура ринку зерна Житомирської області проходить етап формування та становлення її основних 
елементів, на якому слід впроваджувати заходи щодо їх комплексної взаємодії параметрів визначення сфери 
впливу. Необхідно збільшити кількість об’єктів інфраструктури, насамперед оптово-продовольчих ринків, а та
кож центрів інформаційно-консультативного обслуговування, служб цінового моніторингу, науково-методич
них центрів реформування, фінансово-кредитних та страхових установ, а також зробити їх більш привабливими
і  доступними для приватних та інших сільськогосподарських товаровиробників.

Було б доцільно проводити зернові форуми, на яких повинні бути присутні безпосередньо товаровиробни
ки, зернотрейдери, представники переробних підприємств, виробників обладнання, транспортно-експедиційних 
підприємства, портів, представники бірж, банків, страхових та аудиторських фірм. Вони дали б змогу краще 
вивчити ринок товарів і послуг, оцінити конкурентноздатність продукції, збільшити обсяги реалізації продукції.

Перспективи подальших досліджень. Подальші дослідження слід спрямовувати на визначення організаційних 
особливостей сільськогосподарського обслуговуючого кооперативу по реалізації зерна та визначення основних 
методів вдосконалення належного інформаційно-консультативного обслуговування товаровиробників зерна.
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